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I. ESCENARIOS

. HISLONCO negociaciones brexit
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I. ESCENARIOS

2. POSIDIes escenaros (Corto pliazo)

Number Ten

We will leave by October
31st “come what may”

WA minus No Deal
backstop Brexit

f?

UK Parliament European Union

Extension of
No election until no- Article 50 The Withdrawal
deal is off the table ‘for a agreement will not
reason’ be reopened




I. ESCENARIOS

3. Posibles escenarios (corto plazo)

ACUERDO PRORROGA NO ACUERDO

o Aumenta probabilidad o Parlamento UK ha o Cliff edge el 31 de

(respecto a hace 2 aprobado ley para salida octubre.

meses). con acuerdo. o Dos posibidades para
o Parlamento UKha o Necesario que UK lo que suceda:

aprobado Igy para salida solicite y que la UE lo v Johnson consigue

conacuerdo. apruebe. mayoria y revoca la ley
o Renegociacion terminos o Previsiblemente seria aprobada,

actuales y algun tipo de hasta el 31/01/2020.

.. 0 bien

concesion (salvaguarda _ '
o Durante la cual: v

irlandesa o el detalle de la _ _ La UE rechaza una
futura relacion. = Continuacion de nueva prérroga o

negociaciones? renegociar el acuerdo.
= 29 referendum?

= Elecciones generales?
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

4 Informe “La empresa espafiola
ante el Brexit” (32 Edicion).

[aempiesa
eSpa0
aniee

Brext

d Encuesta a mas de 1.000
CEOs vy directivos de empresas

espafolas. T
cefe

CONTTOCAALIIN LIPASOA D0
COTANIACIINTS CVPATLAN. IS

1 Analisis de 14 sectores.
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

I /Mantiene Su empresa algunareiacion con Reino unido? o

0 Un 48% de las empresas espafolas declaran tener algun tipo de relacion
con Reino Unido.

@ s
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

I Mantiene Su empresa algunarelacion conkeino Unido? @

= | 0S sectores mas expuestos a
nivel comercial son
Automocion (63%), Industria
(57%), Agroalimentario (52%).

= Anivel de implantacion
Banca (44%), Energia (30%),
Seguros (29%) y
Telecomunicaciones (25%).

:  Senvcisaempesas [fiiL

% B80% 7% a0% 0% 100%

wornocin o | I
i N

Agroalimentario
Turismo y Ocio
Transparte
(uimica y Farmacia
Banca

Seaums

™ g
§  [Distribuciny Consumo
* -

dub
Dimssenicins 22

nfraesiructuras

Energia

e
Festo Tofd
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

. JMantiene Suempresa algunarelacion con Reino unido? i

0 Mercado britanico sigue siendo estratégico para la empresa espanola, pero se
observa un impacto en el comercio: Reino Unido pierde un puesto respecto a 2017
como destino de la exportacion y como proveedor. Gana un puesto como inversor en
Espana, hasta la 1° posicion.

Reino Unido es para Espana...

o o o o
5 destino de exportacion 8 proveedor 1 destino de lainversion espafola 2 inversor en Espana
en el exterior

Alemania;

Francia; 15%

13%
Alemania; 11% Resto; 45% Francia; 11% Resto: 42%
" ‘ ltalia; 8% China; 9%

Portugal; 7%

Resto; 30%

China; 4%/ Francia;

12%

Resto; 44%

Brasil; 9%
México; 7%

Estados Unidos; Alemania; 8%

Paise;yBajos; Estados Reino Unido; Portugal; 4% 4% Chile ; 4%
b Unidos; 4% 7% Reino Unido; 4% Paises Bajos; 4% Alemania; 4%
1 1°
emisor de turistas a Espafa: 18,5 millones de comprador extranjero de vivienda: 3% del
visitantes en 2018 (22% del total) total de compras y 19% de las compras de

extranjeros

Fuentes : Secretaria de Estado de Comercio (datos provisionales 2018) / ICEX; 2018.Colegio de Registradores, datos 2019. INE, 2018.



II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

I.JMantiene Suempresa alguna relacion con Reno Unido’?

0 Se estabiliza el peso del mercado britanico en la exportacion espanola
tras la caida de 2017: 78% (2016); 6,8% (2017), 6,7% (2018) y 6,8% en 2019

(ene-jun).
Evolucion exportacion espaifiola (% Variacion internaual)
30%
20%
10%
_ +1,7%
Q ~ +1,4%
0% a e~ ~ +1,5%
2008\\\ 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2018 2019 (ene-

jun)

-10%

-20%

-30%

= @ = Exportaciones mundo - @ = Exportaciones UE-28 -—@— Exportaciones UK

repa 12
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

. JMantiene Suempresa algunarelacion con Reino Unido? e

O Los sectores Bienes de Equipo (23%), Automocion (23%) y Agroalimentario
(21%) representaron en 2018 el 67% de la exportacion espainola a UK.

6.000

5.000

4.000

3.000

2.000

1.000

0

—

Exportacion espanola a UK por sector (Mill.€)

—

2006

2007

2008

2009

2010

2011

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

== BIENES DE EQUIPO

e SECTOR AUTOMOVIL

= ALIMENTACION, BEBIDAS Y
TABACO

= SEMIMANUFACTURAS
MANUFACTURAS DE
CONSUMO

= OTRAS MERCANCIAS

e—PRODUCTOS ENERGETICOS

— BIENES DE CONSUMO

DURADERO
— IATERIAS PRIMAS

Fuente: Datacomex
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

/- ¢JUe PosInies e1ectos del Brexit podrian tener mayor Impacto? o

O Cambios regulatorios (70%), Contraccion de la economia britanica (69%) vy
Barreras arancelarias (64%) como principales retos para la empresa

espafola.
Fx 1% Al A6
Lo des i ——— 2017
S 1 @ o/Uom=.
19
2o 2 ol ok
Resrisonescle OF, @ ® (0, comeccionde
parsocnas de Aeino Unido
n @ @, -
00z 43 43 20
Dapreciacion 4 Barreraz
de la libra grancelarias
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

/- ¢JUe posInies electos del Brexit podrian tener mayor Impacto? @

10 de campio
O Depreciacion de un 14% desde el 23 de junio de 2016.

O Fuerte volatilidad por los rumores acuerdo-no acuerdo.

O Los analistas senalan la dificultad para cuantificar los riesgos politicos
asociados al Brexit sobre el tipo de cambio.

€/E 1,35
Referéndum
1,3 ~—~
—
—
—
~ o~ 0
- 14%
1,25 —~ —
—
—
—
—
—
—
1,2 — ~—
— . - s
T~ — Dimision May
—
—
—
1,15 -~ A
—
— N
1,1
1,05
1
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

2. ¢JUE posIbies efectos del Brexit podrian tener mayor Impacto?

O Segun el Banco de Inglaterra habria costado ya a UK alrededor del 3% del PIB y
sitla sus expectativas para 2019 en el 1,3%, mejorando ligeramente respecto a
principios de afo.

O El Banco de Inglaterra se enfrenta al trade-off inflacion crecimiento a la hora de
modificar los tipos de interés.

PIB en Reino Unido 2019 | 2020 2019 | 2020 2016 | 2017 | 2018
Comparativa de previsiones Brexit

Banco de Inglaterra Ago.19 1,34 13¥% Feb.19 Mayo.16 2.0

Tesoro Britanico (recopilacion

oficial de prondsticos Jul.19 1,3 1,4¥ Mar.19 1,3 1,6 Junio.16 1.8 2,1
independientes)

FMI* Ju.19 131 14 Abr.19 1,2 14 Abri.ll6 19 22 22
Comision Europea** Jul.19 13 1,3 Feb. 19 1,3 1,3 Mayo.16 1,8 1,9
KPMG *** Sep.19 1,32 15 Mar.19 1,2 15

OCDE May.19 1,27 1,0® Mar. 19 0,8 0,9 Jun.16 1,7 2,0

* Ha sefialado que hay gran incertidumbre sobre esta prediccion en caso de no acuerdo.
** Estas previsiones corresponderian a un escenario en el que no se modifican las condiciones actuales.
*** En un escenario de acuerdo.



II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

/- ¢JUe posInies electos del srexit podrian tener mayor Impacto? o

Carta del Gobernador del BoE al Treasury Committee de la Camara de los

Comunes (3 sept.).

O Mejora de las previsiones macroeconomicas a 2023 publicadas en Noviembre 2018,
debido a las medidas de contingencia adoptadas por el Gobierno UK.

O Pasan a una caida del PIB del 5,5% (frente al 8% anterior), un aumento del paro del
7% (frente al 7,5% anterior) y una inflacion del 5,25% (frente al 6,5% anterior).

Figure 1: GDP outcomes in November No Deal No Transition scenarios* and updated disorderly Brexit

scenario

Index: 2016Q2 =100

May 2016 trend -~

August 2019 IR
e

\ _~~ November disorderly

2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

r 120

115 News in level of GDP
relative to August 2019
forecast by 202204

110

No deal, no transition
(November 2018)
4% to -7}

- 105

Updated disorderly
6%

+ 100

95
* No Deal No Transition scenarios have been mechanically mapped onto the August 2019 IR baseline,
assuming a departure date of 315t October 2019.
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

J. ¢PIENSA que el Brexit podia generarie alguna oportunidad?

ad El 18% de |as empresas aflrma que el Brexit pod”’a Wmmocin =
generarle alguna oportunidad de negocio. s o3
O Banca (23%) y Transporte (21%) son los sectores seicooaengesss (1] ws ar as
que ven oportunidades en mayor medida. v &
o
O Para los transitarios las oportunidades derivan de un e (B
aumento y complejidad de las formalidades -
] . e D
aduaneras, asi como de la necesidad de los
operadores de optimizar rutas de transporte y wsoyo S
espacios de almacenaje. 4
| st
2018 aincranzs &
TR i 4}; 38% 80%
TocinyCoam =
® sl
@ Lo desconozeo sin ireesnuciras @
® Ho o
e
]
33:'_3 ‘I"Jrgﬁ'*l’ w%h 82% 0%

| E [l %o = =6 cin Lo doacomazn -
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II. IMPACTO PARA LA EMPRESA

0. ¢Ha elaborado yaaigun plan de contingencia frente al Brexic? (1

O El 91% de las empresas afectadas
considera necesario elaborar un plan
de contingencia frente al Brexit.

0 Un 45% ya lo ha elaborado y un 46%
piensa elaborarlo proximamente.

20
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[ll. COMO PREPARARSE

LOMO prepararse

O EIl Brexit puede impactar en una organizacion desde diversos ambitos.

CADENA DE LEGAL Y
SUMINISTRO REGULATORIO

FISCAL Y
EMPLEADOS ADUANAS

m © 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y mie e lared KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (“KPMG International”) 21
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LOmoprepararse

1. LEGAL Y REGULATORIO

Riesgos potenciales

1. Inadecuada adaptaciobn de los
contratos con clientes 0
proveedores frente a posibles riesgos
(arancelarios, tipo de  cambio,
logisticos, incoterms,etc).

2. Posibles incumplimientos de LGPD.

3. Cambios regulatorios sectoriales
gue requieran de  actuaciones
especificas (registros, licencias, etc)

KPMG

sociedad suiza. Todos los derechos reservados

[ll. COMO PREPARARSE

Respuestas:
Revision / segmentacion / renegociacion
de los contratos con clientes vy
proveedores.

Analisis de posibles
proteccion de datos.

Clausulados especificos Brexit.

Tramitacion de registros o licencias ante
la posibilidad de no reconocimiento.

Nombramiento de representantes en UE
y UK.

Analisis de impactos sobre cuestiones
normativas (emisiones, estandares, etc.)

Implicaciones en

© 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y miembro de la red KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (“KPMG International”) 22



1. Restricciones a la

LOmoprepararse

2. RECURSOS HUMANOS

Riesgos potenciales

libertad de
circulacion de empleados.

Cambios en las condiciones
laborales de empleados, con
iImpacto directo en los costes de
asignacion (fiscales, Seguridad
Social, etc).

3. Riesgos de escasez de talento.

[ll. COMO PREPARARSE

i)

Respuestas:

Identificaciéon y cuantificacion de
trabajadores afectados.

Analisis de impactos sobre
condiciones laborales y costes
asociados.
Planes de comunicacion,
asesoramiento y apoyo para
empleados.

Renegociacion de contratos.

Redisefio de estrategias de
seleccion, contratacion y
retencion de personal.

23



[ll. COMO PREPARARSE

LOmoprepararse

3. FINANCIERO

Riesgos potenciales Respuestas:

= Andlisis de impactos relacionados con

1. Aumentos de inversion en inventario. mayores tensiones de tesoreria
(retrasos en pagos, caidas de

ingresos, etc).

= Coberturas cambiarias adecuadas
frente a volatilidad de la libra.

2. Caidas de ventas/ingresos por
ralentizacion economica.

3. Retrasos en los pagos por tensiones
de liquidez en los clientes.

4. Volatilidad del tipo de cambio. - Revision exhaustiva de los potenciales

_ _ Impactos sobre el coste y la
5. Impactos del Brexit sobre las entidades estructura de financiacion.

financieras britanicas. L :
=  Andlisis de impacto en los contratos

6. Pérdidas de financiacidon comunitaria financieros y adaptacion requerida.
(EIB_’””)'_ _ =  Mitigacién de riesgo de disrupcion
7. Posibles impactos sobre el rating. sobre servicios financieros
contratados.

m © 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y miembro de la red KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (‘KPMG International”), 24
sociedad suiza. Todos los derechos reservados.



LOMO prepararse

4. CADENA DE SUMINISTRO

Riesgos potenciales

1.

sobre
sobre

Efectos del Brexit
proveedores criticos vy
operadores logisticos.

Retrasos de suministros y de
entregas.

Necesidad de
almacenamiento.

mayor

Aumento de costes (logisticos, etc).

[ll. COMO PREPARARSE

Principales respuestas

Analisis de proveedores criticos y de
sus planes de contingencia.
Valoracion de proveedores
alternativos.

Analisis de operadores de logistica y
sus planes de contingencia. Valoracion
de alternativas.

Analisis de niveles de inventario y
prevision necesidades.

Valoracion de capacidad actual de
almacenamiento y alternativas.

Nivel de impacto en costes y tiempos
de entrega.

25
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

niroduccion

3. Fiscalidad
2. Solicitud EORI indirecta: IVA e lIEE
5. Gestion de
4. Determinacion del regimenes
origen preferencial aduaneros

1. Necesidad de
declaraciones
en aduana

*h

ANTICIPACION

Controles de 6. Autorizaciones B )
calidad y garantias MITIGACION
Impacto en Gibraltar 7 Controles

pedidos Marcado CE _ paraduaneros
Comprobaciones

aduaneras fisicas y
documentales




IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Neces|dad de deciaraciones en aduana

_ Entrega intracomunitaria desde Espafia — Exportacién en Espafia e importacion en el Reino

. Unido
— El proveedor no repercute IVA ni se devengan ) .
— Formalidades aduaneras: costes logisticos y controles
aranceles
aduaneros

— Para el cliente en Reino Unido se produce una

adquisicién intracomunitaria — Devengo de arancel, IVA importacion y costes

financieros relacionados
— Controles paraduaneros

No se exigen aranceles Declaracion y formalidades aduaneras necesarias
No se exigen formalidades aduaneras Posible pago de aranceles e IVA importacion

Declaracion Modelo 349 Posibles costes financieros: garantias
Intrastat Sobrecostes logisticos y retrasos por cada envio

m © 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y miembro de la red KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (“KPMG International”) 28
sociedad suiza. Todos los derechos reservados



IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Neces|dad de teclaraciones en aduana

1 .
i SITUACION ACTUAL E E SITUACION POST-BREXIT i
L .., i B ——————— A
EE.UU > UE (Espana): EE.UU = UE (Espana):
= Exportacion desde EE.UU e l * Exportacion desde EE.UU e
importacion en Espafia . | importacion en Espafia
= Aranceles e IVA a la importacion * Aranceles e IVA a la importacion
exigibles en la introduccion en exigibles en la introduccién en Esparia
Esparia 5 J' 3
] i
- *%
Espaiia = Reino Unido:
Espana - Reino Unido: = Exportacion desde Espaiia e
= Entrega intracomunitaria I importacion en Reino Unido
= No hay devengo de arancel ni IVA a 1 * Posibles aranceles e IVAa la
la importacion en el Reino Unido ‘ importacion exigibles en la introduccion

en el Reino Unido

repa 29



IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

SOICIUC EOR

EORI EN REINO UNIDO (UK)

-
« Solicitud por parte de compaiiias establecidas en la r—
UEZ27 que tengan que presentar declaraciones en -

aduana en el Reino Unido.

* Solicitud por parte de transportistas que tengan que
realizar declaraciones de seguridad para las

EORI EN LA UE
importaciones a la UE2Y.

» Solicitud por parte de compaiiias establecidas en UK

*  Aquellos operadores con un nimero EORI de la UE que tengan que presentar declaraciones en aduana
podrian seguir utilizandolo en UK después del Brexit en la UE27.

durante el periodo transitorio que se establezca.

« Solicitud por parte de compaiiias establecidas en la UE

* Entre diciembre de 2018 y junio de 2919 se que hasta ahora solo realizaban operaciones
presentaron 74.000 solicitudes de numero EORI en intracomunitarias con UK.

UK.

m © 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y miembro de la red KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (“KPMG International”) 30
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

rScaldad Indrecta e VA

» Sistema para entidades registradas en UK a efectos de IVA
» Aplicara tanto a importaciones de bienes procedentes de la UE como de los demas paises

» Las empresas de UK no tendran acceso al sistema de devolucion del IVA de la UE27.

» Solicitud de devoluciones de IVA mediante el uso de los procesos existentes para empresas no
establecidas en la UE27.

» No acuerdo de reciprocidad entre UK y Espana.

* Necesidad de garantias para la importacion

* Posibilidad de reducir el 50% del IVA a garantizar cuando el declarante sea OEA, o no i
garantizarlo si el importador esta adherido al sistema de diferimiento del IVA a la importacion '



IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

FIscaldad indirecta: Impuestos ESpeciaes

| fj

.’!_: 2
t.{a- -

W >«

Posible circulacion en regimen B Devengo de los IIEE en importacion o

suspensivo con EMCS S circulacion en régimen suspensivo con
intracomunitario dentro de la UE27 EMCS interno en UK

. Aduanas
Declaracion para la importacion,
inclusion en régimen aduanero
especial o inclusion en depésito fiscal

Declaracion de exportacion y
circulacion con DAE

m © 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y miembro de la red KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (“KPMG International”) 32
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Jeterminacion del orgen preterencial

» Consideracion de los materiales de UK como no originarios de la
UE para la determinacion de origen preferencial

» Verificacion de la validez de las declaraciones de proveedores
UE27 y de UK

» Redefinicidon de politicas internas para garantizar el caracter
originario de los productos adquiridos (p.€j. eleccion de
proveedores)

» Posible incremento de controles aduaneros para la verificacion
del cumplimiento de requisitos materiales sobre origen de las
mercancias

m © 2019 KPMG, S.A., sociedad anénima espafiola y miembro de la red KPMG de firmas independientes, miembros de la red KPMG, afiliadas a KPMG International Cooperative (“KPMG International”) 33
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

(5estioN de regimenes aduaneros especiaies

=g el VLIS REeR - | 0s regimenes de perfeccionamiento seguirdn siendo validos en UK en un escenario de Brexit sin
' acuerdo, sujetos a autorizacion y al cumplimiento de los requisitos que establezca UK.
Gy
e e e e e ot e 2 e 2 o e 2 e e e e e
m- Aplicacién del Convenio de Transito Comn.

» Obligatorio que el envio vaya documentado con el Documento de Acompanamiento de Transito a su

nn EI i entrada en UK.
L)n i * Dicho documento tendra que ser sellado/validado a su entrada en UK.

IMPORTACION » Cumplimiento de los requisitos exigidos para paises terceros.
TEMPORAL » En un primer momento, la importacion temporal y el la gestion de mercancias de retorno seguiran

procedimientos similares a los establecidos por el CAU.
» Carnets ATA siguen siendo validos.

KPMG 3



IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

(5eS1I0N de regimenes aduaneros especiales: procedmiento simplicado transitoro (T5P)

e ™
Requisitos:
+ Establecimiento en UK (segln normativa britanica)
+ EORIde UK
+ Cuenta de diferimiento de los impuestos relacionados con la importaciéon (aranceles, IVA e |IEE)
J

ff $

Previsto para importadores que despachen a libre practica en UK de mercancias procedentes de
la UE, hasta que se desarrolle un nuevo sistema que permita la gestion de estas operaciones con
agilidad.

Reduccidén de la informacién que se debe proporcionar en una declaraciéon de importacion: permite
retrasar la presentacion de parte de los datos requeridos para las declaraciones completas y
retrasar el pago de impuestos.
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Autorizaciones'y garantias

AVapel tiba (e (e /ISR K « Certificacion AEQ: Propia de UK, posibilidad futuro reconocimiento mutuo UK-UE?

LICENCIAS

El envio/recepcion de determinados productos a UK puede estar sujeto a licencia.

» NO seran validas las licencias de importacion / exportacion expedidas por UK para los envios a la
UE-27 desde terceros paises, o viceversa: residuos, PQP, sustancias que agotan la capa de ozono,
precursores de drogas, doble uso, etc.

=

UK con validez en mas de un EM.

1
1
1
1
1
1
1
1
i
i « Mismo impacto en las autorizaciones aduaneras - no seran validas las autorizaciones expedidas por
1
1
1
1
1
1
[

_____________________________________________________________________________________________________________ .

M T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T E 1
GARANTIAS |
1

i* Necesidad de constituir nuevas garantias aduaneras en UK, con posibles simplificaciones transitorias. i

= i » Valorar aumento de los importes de referencia de las garantias aduaneras constituidas en la UE-27, asi i
ﬂ i como la solicitud de reducciones. :

1 1
e e i
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Lontroles paraduaneros

EXPORTACION A UK

* Aplicable la legislacién que desarrolle UK.

Productos
agroalimentario
5

1
1
i
* En una primera etapa ambas legislaciones seran ]
equivalentes. ]

1

Productos de
origen animal

CONTROLES
PARADUANEROS

Productos

farmacéuticos Estudio del impacto de forma pormenorizada por sector y

actividad

repa a7



3. Fizcalidad

2. Obligaciones indirecta: IVA e IIEE

formales: regizstro

4. Determinacion del B. Geztidn de regimenes
origen preferencial aduanerosz

8. Autorizaciones y
garantiaz
Controles de calidad “

Impacto en
pedidos Marcado CE

1. Declaraciones
en aduana

7. Controlez paraduaneros
Gibraltar
Comprobaciones

aduaneras fisicas vy
documentales

IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Acciones de

preparacion y
mitigacion
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Medicas operadores

RIESGOS POTENCIALES

Incremento de costes aduaneros (costes arancelarios,
adelanto  del IVA, costes logisticos, costes
administrativos).

Aumento de costes paraduaneros (inspecciones,

registros y autorizaciones).

Pérdida de beneficios aduaneros por origen preferencial
U

Cambios en ERP requeridos por autoridades aduaneras

Falta de nimero EORI valido por todos componentes de
la cadena de suministro

B -~ - B~ -

IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

“ Cuantificacién del impacto aduanero

E Disefio de estrategia aduanera adecuada, valorando
acogimiento a regimenes suspensivos de IVA y arancel
0 la obtencion de estatuto OEA

Analisis de formalidades aduaneras asociadas a
import/export: origen preferencial, registros aduaneros y
de IVA, garantias de deuda de Importacion,
representantes aduaneros, incoterms, etc.

q Adaptacion a los cambios requeridos en los sistemas
ERP.

E Comprobaciéon de EORI validos disponibles.
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Medidas transitarnos

RIESGOS POTENCIALES

. . . Contar con informacidn actualizada sobre medidas
Cambios en regulacion e infraestructuras. > e T

oot v b v et

Diseno estrategia aduanera adecuada
valorando a::::nmmento a regimenes suspensivos de

> IVA y arancel o la obtencion de estatuto OEA.

Aumento de costes aduaneros y paraduaneros
{nsgeccmne r:a#:nstr::usy,r autorizaciones) para clientes. cllentes

Analisis de rutas alternativas de transporte.

Aumento de tiempos de entrega y busgueda de
almacenes.

Modificaciones de procesos para la liquidacion de
las tasas aduaneras e integracion con las autoridades
aduaneras.

Necesidad de EORI valido. > > Compmbacmn de EORI validos disponibles por el

Adaptacion a los cambios requeridos en los sistemas
informaticos ERP.
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IV. FISCALIDAD Y ADUANAS

Medicion
impacto

Diseno
estrategia
aduanera

' Suministro regular de informacién relevante que permita adaptar
Anticipacion la estrategia exportadora/importadora de la comparfia con la
' maxima anticipacion posible a un escenario de incertidumbre.
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